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VISWOOD, spécialiste de la visserie et boulonnerie acier et inox, a repensé sa
logistigue pour accompagner son développement. En s’appuyant sur le WMS de
SAVOYE, I'entreprise optimise désormais la gestion de son entrepdt de 6 000 m?
assure la fluidité de ses flux et renforce sa performance auprés de ses clients
professionnels du batiment.

OBJECTIFS POURQUOI SAVOYE ?

m Une solution WMS évolutive ® Un WMS puissant et évolutif
pour absorber la croissance

m Une technologie interopérable ® De la proximité et accompagnement

avec le systeme ERP
Un environnement de travail

E Une mise en ceuvre faa!e pour ® graphique, ergonomique ot
un démeénagement rapide de personnalisable
I'activite
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% UNE OPTIMISATION DES

@ PROCESS ET DE LA “Notre outil de production, c'est la
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Le grossiste en visseries et boulonneries acier et inox
VISWOOD a déployé le progiciel de gestion d’entrepdt
(WMS) de SAVOYE dans le cadre d’une stratégie
logistique globale.

Confrontée a une forte croissance de son activité,
I’entreprise a dd adapter ses capacités opérationnelles,
notamment en construisant un nouvel entrepdét de 3 400
m? & Sury-le-Comtal (42), soit une surface trois fois
supérieure a celle de son site précédent.

Ce projet de transformation s’est accompagné de

UNE LOGISTIQUE I'intégration d’'un WMS pour assurer une gestion plus fine
OPTIMISEE POUR des 16 00O références au catalogue, jusque-la
ACCOMPAGNER LA administrées par un systéme de gestion de stock
CROISSANCE ET standard. L’outil permet aujourd’hui une réception
STRUCTUER LES FLUX structurée des marchandises, leur contrdle, leur stockage

sur plus de 8 000 emplacements palettes, ainsi que leur
conditionnement sous la marque propre de VISWOOD
avant expédition.

Suite a une opération de croissance externe, I'entrepdt a
été étendu pour atteindre une surface de 6 000 m?2.
L’activité logistigue de VISWOOD s’adresse a une
clientele composée principalement de quincailliers
indépendants et de grandes enseignes spécialisées dans
la distribution pour les professionnels du batiment.
Chaque jour, entre 10 et 15 tonnes de marchandises sont
préparées et expédiées a travers le territoire.

Le choix de la solution SAVOYE s’est imposé au terme
d’une analyse des acteurs du marché, notamment en
raison de la proximité géographique, mais surtout grace a
la qualité de I'écoute, de I'accompagnement et de
'implication démontrée par I'éditeur tout au long du
projet. L'intégration du WMS a permis de structurer et de
sécuriser l'ensemble des flux logistigues, assurant un
fonctionnement fluide et performant du nouvel outil de
production.
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